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I.T Limited 公佈二零一七/一八年度中期業績 

 

財務摘要 

 
截至八月三十一日止六個月 

變動（%） 
（百萬港元） 二零一七年 二零一六年 

營業額 3,652.0 3,643.2 +0.2 

毛利 2,283.4 2,209.2 +3.4 

經營溢利 187.8 125.0 +50.2 

純利 60.4 39.1 +54.5 

每股基本盈利（港仙） 5.0 3.2 +56.3 

 

（二零一七年十月二十四日 — 香港）I.T Limited（「I.T」或「集團」；股份代號：999）公佈其

截至二零一七年八月三十一日止六個月之中期業績。 

 

於本財政年度上半年，集團繼續發揮本身靈活變通的業務模式，以及橫跨眾多分銷渠道的豐富多元品

牌組合等優勢，推動旗下業務續創佳績。同時，集團與世界各地眾多著名業務單位和流行巨星，在不

同形式的促銷協作活動上緊密合作，亦通過引入走在潮流尖端的時裝意念以及流行新概念，不斷提升

我們別樹一幟的品牌組合。當中包括獨家引進東京人氣班戟店 FLIPPER'S 及引入多個歐美街頭服裝

後起之秀品牌，廣為市場稱道和追捧。 

 

另一項於上半年度完成的重大舉措是，集多品牌於一身的全新概念旗艦店「i.t blue block」於二零

一七年七月在香港銅鑼灣希慎廣場正式開幕。嶄新的寬敞店面不單只展示多款令人耳目一新的時裝品

牌，同時亦呈獻最新的美容和生活用品，提供全新購物體驗之餘，客人亦可在不同主題區域之間隨心

徜徉，寫意發掘心頭好。 

 

回顧期內，集團營業額較去年同期增長 0.2%至 3,652.0 百萬港元。儘管面對零售市道競爭激烈，

期內毛利增長 3.4%至 2,283.4 百萬港元，毛利率亦增加 1.9個百分點至 62.5%。 

 

集團的租金佔銷售額比率（包括租金支出及樓宇管理費）減少 0.1個百分點至 26.4%，員工成本佔

銷售額之比率（不包括購股權開支）則由 17.0%上升至 17.1%，令總經營成本佔銷售額之百分比上

升 0.5個百分點至 58.1%。 

 

經營溢利按年增長 50.2%至 187.8 百萬港元。純利為 60.4 百萬港元，按年增長 54.5%。每股基

本盈利增加 56.3%至 5.0港仙。 

 

報告期內，總銷售面積縮減及可供比較店舖銷售出現負增長（-6.9%），引致集團在香港及澳門分

部的零售收入下跌 11.2%至 1,449.2百萬港元。毛利率增加 0.4個百分點至 59.9%，增加主要

由於減價活動減少，以及優化銷售組合令較高利潤業務所佔比重增加所致。本集團透過於香港推行
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店舖整合及成本控制措施，令經營開支得以減少。儘管銷售額及可供比較店舖銷售增長下降，但香

港及澳門分部之經營虧損收窄至 111.9百萬港元。 

 

中國大陸方面，集團進一步拉近與各地顧客的距離，總銷售面積較去年同期增加 12.6%。集團現已

在二十九個城市建立起更多元化的零售版圖。零售總收入錄得 7.3%的升幅至 1,635.7 百萬港元，

可供比較店舖之銷售額則錄得 0.9%增長。毛利率增加 3.2個百分點至 61.6%，主要因為人民幣匯

價上升令採購成本於報告期間內下降所致。經營溢利 95.3 百萬港元，增長 16.2%。 

 

集團的日本及美國業務繼續表現出眾，憑藉推出暢銷產品及別具創意的市場推廣活動，日本及美國業

務的銷售額增長 35.7%至 6,508.8百萬日圓，按港元計算的銷售額則增長 31.1%至 456.8百萬港

元。毛利率上升至 71.9%，經營溢利亦錄得 33.9%的升幅至 193.6百萬港元。 

 

集團的財政狀況保持穩健，於二零一七年八月三十一日，現金及銀行結餘為 1,956.8 百萬港元，淨

現金結餘為 625.7百萬港元。 

 

— 完 — 

 

 

若有垂詢，請聯絡： 

iPR 奧美公關 

劉麗恩 / 劉碧思 / 徐詠妍 / 陳立翎 

電話：(852) 2136 6952 / 2136 6953 / 2136 8059 / 2136 6954 

傳真：(852) 3170 6606 

電郵：callis.lau@iprogilvy.com/ molisa.lau@iprogilvy.com/ maggie.chui@iprogilvy.com/ 

julia.chan@iprogilvy.com  
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